Ситуация:
Организация (комиссионный магазин) приняла для продажи от физического лица автомобиль стоимостью 364 000 руб. Автомобиль продан за 364 000 руб. Вознаграждение комиссионера (с учетом НДС) составляет 10% от суммы сделки. Как отражаются указанные операции в учете организации-комиссионера?

Корреспонденция счетов:
По договору комиссии одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за счет комитента (п. 1 ст. 990 Гражданского кодекса РФ).

Вещи, поступившие к комиссионеру от комитента, являются собственностью последнего (п. 1 ст. 996 ГК РФ).

Прием товаров на комиссию оформляется путем составления документа (договор комиссии, квитанция, накладная и другие виды), подписываемого комиссионером и комитентом, в котором помимо прочего должны содержаться сведения о цене товара, определяемой по соглашению комиссионера и комитента (п. п. 9, 10, 22 Правил комиссионной торговли непродовольственными товарами, утвержденных Постановлением Правительства РФ от 06.06.1998 N 569 (далее - Правила)). Продажа автомобилей, принятых на комиссию, регламентируется также Правилами продажи отдельных видов товаров, утвержденными Постановлением Правительства РФ от 19.01.1998 N 55.

В соответствии с Указаниями по применению и заполнению форм первичной учетной документации по учету торговых операций в комиссионной торговле, содержащихся в Альбоме унифицированных форм первичной учетной документации по учету торговых операций при продаже товаров в кредит и по учету торговых операций в комиссионной торговле, при приеме транспортного средства на комиссию и заключении договора комиссии составляется в двух экземплярах Перечень принятых на комиссию транспортных средств (автомобилей, мотоциклов) и номерных узлов (агрегатов) (форма N КОМИС-1а).

Кроме того, при приеме автомобиля на комиссию к нему прикрепляется Товарный ярлык (форма N КОМИС-2), подписываемый комиссионером и комитентом (п. 16 Правил; Указания по применению и заполнению форм первичной учетной документации).

В комиссионной торговле при приеме автомобиля на комиссию и его продаже материально- ответственным лицом ведется также Журнал учета приема на комиссию и продажи транспортных средств (автомобилей, мотоциклов) и номерных узлов (агрегатов) (форма N КОМИС-8) (Указания по применению и заполнению форм первичной учетной документации).

Поступивший в организацию для реализации по договору комиссии автомобиль отражается на забалансовом счете 004 "Товары, принятые на комиссию" по цене, согласованной с комитентом. При продаже автомобиля покупателю его стоимость списывается с указанного забалансового счета (п. 158 Методических указаний по бухгалтерскому учету материально- производственных запасов, утвержденных Приказом Минфина России от 28.12.2001 N 119н; Инструкция по применению Плана счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций, утвержденная Приказом Минфина России от 31.10.2000 N 94н). Для аналитического учета товаров в комиссионной торговле применяется Карточка учета товаров и расчетов по договору комиссии (форма N КОМИС-6) (Указания по применению и заполнению форм первичной учетной документации).

В соответствии со ст. 999 ГК РФ по исполнении поручения комиссионер обязан представить комитенту отчет и передать ему все полученное по договору комиссии. В качестве отчета по публичному договору комиссии в данном случае выступает Перечень принятых на комиссию транспортных средств (автомобилей, мотоциклов) и номерных узлов (агрегатов) (Указания по применению и заполнению форм первичной учетной документации).

Комитент обязан уплатить комиссионеру комиссионное вознаграждение, которое может быть удержано комиссионером из сумм, поступивших к нему за счет комитента (п. 1 ст. 991, ст. 997 ГК РФ; п. 23 Правил). Деньги за проданный товар выплачиваются комиссионером комитенту не позднее чем на третий день после продажи товара (п. 33 Правил).

При продаже товара покупателю комиссионный магазин отражает в бухгалтерском учете поступление денежных средств за проданный автомобиль в кассу и возникновение кредиторской задолженности перед комитентом записью по дебету счета 50 "Касса" в корреспонденции с кредитом счета 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами". Для учета расчетов с комитентом применяется Справка о продаже товаров, принятых на комиссию (форма N КОМИС-4) (Указания по применению и заполнению форм первичной учетной документации).

В соответствии с п. 5 Положения по бухгалтерскому учету "Доходы организации" ПБУ 9/99, утвержденного Приказом Минфина России от 06.05.1999 N 32н, выручка, связанная с оказанием услуг (в данном случае - вознаграждение за посреднические услуги по договору комиссии), является для организации доходами от обычных видов деятельности. Выручка принимается к бухгалтерскому учету в сумме, равной величине поступлений и (или) дебиторской задолженности (п. 6 ПБУ 9/99). Пунктом 12 ПБУ 9/99 определены условия признания выручки в бухгалтерском учете. В данном случае выручка признается на дату заполнения Справки о продаже товаров, принятых на комиссию, и подписания комитентом сведений о продаже автомобиля в Перечне принятых на комиссию транспортных средств (автомобилей, мотоциклов) и номерных узлов (агрегатов).

При признании в бухгалтерском учете сумма выручки от оказания посреднических услуг отражается по кредиту счета 90 "Продажи", субсчет 90-1 "Выручка", в корреспонденции в рассматриваемом случае с дебетом счета 76. Начисление НДС с выручки от реализации посреднических услуг производится по дебету счета 90, субсчет 90-3 "Налог на добавленную стоимость", и кредиту счета 68 "Расчеты по налогам и сборам". Налоговая база при этом определяется в порядке, установленном п. 1 ст. 156 Налогового кодекса РФ.

В целях налогообложения прибыли выручка от реализации посреднических услуг, определенная исходя из всех поступлений, связанных с расчетами за реализованные услуги (за минусом НДС), включается в состав доходов от реализации (п. п. 1, 2 ст. 249, п. 1 ст. 248 НК РФ). Датой получения дохода признается дата реализации услуг, определяемой в соответствии с п. 1 ст. 39 НК РФ, независимо от фактического поступления денежных средств (иного имущества (работ, услуг) и (или) имущественных прав) в их оплату (п. 3 ст. 271 НК РФ).

Денежные средства, поступившие от покупателя за реализованный автомобиль и подлежащие перечислению комитенту, не включаются в состав доходов и расходов организации в налоговом учете (пп. 9 п. 1 ст. 251, п. 9 ст. 270 НК РФ).

В заключение отметим, что доходы от реализации имущества, находящегося на территории РФ, включаются в доход физического лица, подлежащий обложению НДФЛ (пп. 5 п. 1 ст. 208, п. 1 ст. 209, п. 1 ст. 210 НК РФ). При продаже имущества, принадлежащего физическому лицу, уплата НДФЛ производится без участия организации, от которой налогоплательщик получил доход (п. 2 ст. 226, пп. 2 п. 1 ст. 228 НК РФ). Соответственно, комиссионный магазин не признается налоговым агентом и не обязан представлять в налоговый орган сведения о доходах, полученных физическими лицами (Письмо Минфина России от 04.09.2006 N 03-05-01-04/258). 

	Содержание операций
	Дебет
	Кредит
	Сумма, руб.
	Первичный документ

	На дату поступления автомобиля от комитента
	
	
	
	

	Отражено поступление автомобиля по договору комиссии
	004
	
	364000
	Договор комиссии, Перечень принятых на комиссию транспортных средств и номерных узлов, Товарный ярлык, Карточка учета товаров по договорам комиссии

	На дату продажи автомобиля
	
	
	
	

	Отражено поступление средств от покупателя
	50
	76
	364000
	Справка-отчет кассира- операциониста, Приходный кассовый ордер

	Списана стоимость проданного автомобиля
	
	004
	364000
	Карточка учета товаров по договорам комиссии, Справка о продаже товаров, принятых на комиссию

	На дату извещения комитента и утверждения им отчета
	
	
	
	

	Отражена выручка от оказания посреднических услуг (364 000 х 10%)
	76
	90-1
	36400
	Перечень принятых на комиссию транспортных средств и номерных узлов, Справка о продаже товаров, принятых на комиссию

	Начислен НДС (36 400 / 118 х 18)
	90-3
	68
	5553
	Счет-фактура

	Денежные средства за проданный автомобиль выплачены комитенту (за минусом комиссионного вознаграждения) (364 000 - 36 400)
	76
	50
	327600
	Расходный кассовый ордер
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